PERTEMUAN IV

ANGGARAN PRODUKSI

Bagi Perusahaan yang bergerak dalam struktur pasar penjual, kegiatan produksi justru lebih penting dari kegiatan penjualan karena barang yang diproduksi berapa saja jumlahnyaakan laku dijual (apabila memenuhi syarat tertentu).

Kebanyakan perusahan bergerak dalam struktur pasar pembeli sehingga kegiatan produksi merupakan kegiatan penunjang utama kegiatan penjualan. Artinya kegiatan produksi harus mempertimbangkan kegiatan penjualan. Namun tidak hanya kegiatan penjualan yang perlu dipertimbangkan oleh kegiatan produksi, kebijakan persediaan produk juga perlu diperhatikan.

PERSEDIAAN

Persediaan adalah barang yang diperoleh dan tersedia dengan maksud untuk dijual atau dipakai dalam proses poduksi atau dipakai untuk keperluan non produksi dalam siklus kegiatan yang normal.

Persediaan Produk adalah persediaan hasil produksi (terdiri dari persediaan barang jadi dan persediaan barang dalam proses).

Persediaan Barang Jadi, adalah persediaan barang hasil produksi yang siap untuk di jual.

Persediaan barang Dalam Proses, adalah persediaan yang belum selesai diproduksi sehingga memerlukan proses produksi lebih lanjut.
Persediaan BArang Jadi minimal, adalah persediaan barang jadi yang jumlahnya harus dipertahankan untuk menjamin kontinuitas usaha.

PENYUSUNAN ANGGARAN PRODUKSI

Anggaran produksi dibuat berdasarkan Anggaran Penjualan dan Anggaran PErsediaan. Langkah-langkah Penyususnan Anggaran Produksi :

1. Penentuan periode waktu penyususnan Anggaran, bulanan, triwulan, semester

2. Menentukan kebijakan tingkat produksi dan persediaan Akhir :

a. Mengutamakan Stabilitas produksi

b. Mengutamakan stabilitas persediaan

c. Campuran antara stabilitas produksi dan persediaan

3. Menentukan Tingkat Produksi tahunan :

Tingkat Produksi = Rencana Penjualan + perubahan persediaan

Perubahan persediaan = pesediaan akhir – persediaan Awal
 CONTOH SOAL
Perusahaan Kecap Asli

ANGGARAN PENJUALAN

Thn berakhir 31 Desember 2019
(dalam botol)

	Jenis Kecap
	Triwulan I
	Triwulan II
	Triwulan III
	Triwulan IV
	Setahun

	
	B    M    T
	B   M    T
	B    M     T
	B    M      T     
	B      M      T

	Sedang
Manis

Asin
	14  7     21
9    4     13

6    3       9
	15  8    23
9    4    13

6    3      9
	16   8    24

  9   5    14 
  6   3      9 
	16  8      24
  9  5      14

  6  3        9
	61   31       92
36   18      54

 24  12      36


Adapun Taksiran persediaan barang jadi awal dan persediaan barang jadi Akhir tahun 2019 sbb :
Jenis Kecap                                 Persediaan Awal                      Persediaan Akhir
Sedang (S)                                           4 botol                                  7 botol
Manis  (M)                                           3 botol                                 3 botol

Asin (A)                                               3 botol                                 5 botol
                                                      ___________                           ___________

                                                           10 botol                                   15 botol

Hitung Tingkat Produksi tahun 2019  tiap daerah dan tiap Triwulan tiap jenis kecap
LATIHAN SOAL ANGGARAN PRODUKSI

SOAL I

PT NUSA bergerak dalam bidang pembuatan boneka Teletubis, akan menyususn rencana produksi untuk tahun yang akan dating (2011). Adapun data-data yang tersedia adalah sbb :

LATIHAN SOAL AGGARAN PENJUALAN

PT NUSA mempunyai data-data sebagai berikut :

1. 
	Tahun
	Penjualan

	2014
	1.280 unit

	2015
	1.240 unit

	2016
	1.275 unit

	2017
	1.300 unit

	2018
	1.350 unit


2. Karakteristik Pasar yang dilayani adalah Nasional , Distribusi penjualan untuk tiap   daerah sbb :

· Pulau Jawa 35 %

· Pulau Bali 25%

· Pulau Sumatra 25%

· Pulau Madura 15%

3. Harga untuk tahun 2019 ditingkatkan menjadi 10% 

4. Harga jual untuk tiap daerah penjualan adalah sama

5. Data-data Harga Jual selama 5 tahun terakhir sbb :

	Tahun
	Harga

	2014
	Rp 12.500/ton

	2015
	Rp 12.500/ton

	2016
	Rp 12.600/ton

	2017
	Rp 12.600/ton

	2018
	Rp 12.800/ton


Diminta :

1. Membuat ramalan Penjualan dan Ramalan Harga untuk tahun 2019 dengan metode Least Square

2. Menyususn Anggaran Penjualan untuk tiap daerah penjualan di tahun 2019 per semester

SOAL II.

PT Aurora memiliki data Penjualan Sepatu sbb ;

	Periode
	Penjualan (unit)
	Harga (Rp)

	2015

2016

2017

2018
	2.500

3.000

3.500

4.000
	1.500

2.000

2.500

3.000


1. Menghitung Ramalan Penjualan Sepatu tahun 2019 dengan menggunakan Metode Least Square
2. Menghitung Harga yaitu harga untuk tahun 2019 naik 15% dari harga rata2 tahun sebelumnya
3. Menyususn Anggaran Penjualan , jika tiap kwartal penjualan dilakukan sbb :

Kwartal I 30%, kwartal II 50%, kwartal III 20%

Harga pada tiap kwartal naik 10% dari kwartal sebelumnya

