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b. Margin of Safety (MOS) obs

Menyatakan berapa banyak penjualan boleh turun dari suatu angka
penjualan vang diharapkan supava perusahaan tidak menderita. o
*  Rumus MOS (rupilah) 5
MOS = Budget Sales - Break even sales 5

*  Rumus MOS Ratio
Budget sales - Break even sales ;;;

MOS Ratle =, ——===——————————————————————————————— x 100% o




Suatu usazha harus dihentikan apabila pendapatan vang dipercleh ;;

tidak dapat menutup blaya tetap tunailnya (Cash cost atau out of pocket o
CDStE:I
Contoh bilaya tunal : gajl pengawas pabrik dan biava pemeliharaan o
" RS
Titik penutupan usaha dalam satuan produk ;E;
Blaya tetap tunail i




- Memberikan ukuran dampak perubahan pendapatan penjualan terhadap

W laba bersih pada tingkat penjualan tertentu. o

e * Rumug o

e B Laha Kontribusi e




Merupakan selisih harga jual dengan hiava variabel per umit untuk
B suatu produk, Merupakan andil atan kemmpuan suatu produk dalam memitmp

B Dbiaya tetap perusshaan,




Contoh soal

PT. "BUGAR" memproduksi dan menjual perlengkapan olah raga. Perusahaan
tersebut mempunyal kapasitas normal penjualan sebanyak 460.000 unit data biaya
dan penjualan vang diramalkan akan terjadi dalam tahun 2015 adalah sebagai
berikut :

a. Harga jual perunit Rp 20,-

b. Harga pokok penjualan jumlah totalnya Rp 5.820.000,-

a. Bilaya pemasaran dan administrasi jumlah totalnya Rp 2.480.000,-

Didalam harga pokok penjualan terdapat biava overhead pabrik tetap sebesar Rp
1.680.000,-. Didalam bilaya pemasaran dan administrasi terdapat biaya komisi

penjualan vang dibayvarkan kepada salesman sehesar 15% dari total penjualan.

Diminta :

1. Hitunglah titik impas dalam rupiah dan unit

2. Bila produk terjual sebanyak 450.000 unit, berapakah laba vang diperoleh
perusahaan

3. Hitunglah titik impas dalam rupiah dan unit Bilaya komisli penjualan naik

menjadi 20% dari penjualan




| renyelesaian :

- Harga pokok penjualan Rp 5.820.000 S
oo BOP tetap 1.680.000 i
;;;f ; Harga Pokok Penjualan Variabel Fp 4.140.000 ;;;
| Rp- 4.140.000
- HPP per unit = -—-—————————————- = Rp 9,- D
e | 460.000 g
;;;; ; Blaya pemasaran dan administrasi Rp 2.480.000 ;;;
- Blaya pemasaran dan administrasi varlabel o
W (biaya komisi) = 15% x Rp 9.200.000 1.380.000 B

c . Blaya pemasaran dan administrasi tetap Rp 1.100.000 S




1. Titik Impas (unit) = ————=——————————-

= = 347.500 unit

1 - vC /F

S = Rp. 6.950.000,-




Laba perusahaan = Produk vang terjual 450.000 unit

Penjualan

(450.000 x Rp. 20 ) Rp. 9.000.000,-
HPP wvariabel

(450.000 x BRp. 9 ) Ep. 4.0350.000, -

Bilava pemasaran & Adm.

( 450.000 x Rp. 3 ) Rp. 1.350.000,-

Biava tetap:
BOP Ep. 1.680.000, -
Pemasaran Ep. 1.100.000, -

Laba bersih Rp. 820.000, -




W 3. Biaya komisi penjualan naik menjadi 20% daril penjualan:

B Biaya komisi perunit = 20% x Rp. 20,- = Rp. 4,-

& = Harga jual perunit Rp. 20,-

o Biaya produksl variabel perunit Rp. 9,-

B Biaya tstap Rp. 2.780.000, -
R Rp. 2.780.000,-

B ritik impas (unit) = ---------mmmmmommo-- = 397.143 unit

Rp. 20, - Fp. 13-

. B Impas (Rp) = --—————————————————- = Rp. 7.94Z.657,14




